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有効活用「会員検索」のポイント



■会員検索のポイントについて

ポイント① フリーワード検索

ポイント② 資格をフリーワードで検索

ポイント③ 実績をフリーワードで検索

ポイント④ こだわり条件検索で志向性を検索

ポイント⑤ レジュメ更新の活用
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フリーワード検索の活用 ポイント①フリーワード検索

職種と業種のみで絞らずにフリーワードで検索をする！
⇒会員の方によっては職種・業種の入力が間違っている可能性があるため
一度フリーワード検索をお願いします！

キャリアコンサルティング

職種 フリーワード

人材紹介／キャリアカウンセラー／CA／RA

ITコンサルタント・プリセールス システムコンサルタント／プロジェクト管理
プロジェクトマネージャー

不動産系専門職 売買仲介・賃貸仲介／不動産管理
（職種：法人営業）

企画マーケティング
データアナリスト

データアナリスト／データサイエンティスト
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フリーワード検索の活用 ポイント②資格をフリーワードで検索

過去の在籍企業や保有資格などは職務経歴欄に記載されている（資格欄を活用していない）
こともあるためフリーワード・スキルにて検索！
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フリーワード検索の活用 ポイント③ ポイント④

ポイント③実績をフリーワードで検索

■営業で実績ありの方を探す場合
達成率／賞／1位／受賞／トップ

■マネジメント経験がある方を探す場合
支店長／部長／課長／マネージャー／マネジメント／管理職／リーダー

ポイント④「こだわり条件」検索で会員の志向性を検索
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レジュメ更新を活用 ポイント⑤ レジュメ更新の活用

レジュメ更新依頼は職務経歴などもっと詳しく知りたい会員がいた場合、
ぜひ更新依頼をお願いいたします。

💡会員がレジュメ更新するとコンサルタントにメールが届きます
💡エージェント様の社名やコンサルタントのお名前は記載されません
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新規会員への早期アプローチ

「会員登録日新しい順」を選択すると、新しく会員登録された順の表示に変更できます。
新規会員は、返信意向が高い傾向にありますので、積極的なスカウトをおすすめいたします！
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便利機能の活用！ 「新規会員お知らせメール」

保存した検索条件のリストに合致した会員が新規に登録されるとアラートメールにて通知！

■設定：「スカウト」⇒「保存条件」⇒「お知らせを受信する」

配信メールの頻度は
①即時
②日次
※最大30件登録可能
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